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S TREBEN S IE EINEN EINHEITLICHEN V ERTRIEBSANGANG &  -EXZELLENZ AN?

Treten Sie mit uns in Kontakt:
contact@bevermann-academy.com / +49 (0)30.340.602.500

3
SEP ‘19 WIE SIEGER IM VERTRIEB DENKEN UND HANDELN

U NSERE M ODULE,  DIE WIR KUNDENSPEZIFISCH FÜR S IE ANPASSEN

Modul 1: 
Siegerwissen

Modul 2:
Siegerkönnen

Modul 3:
Siegerhandeln

Leadership

Sales

Zielgruppen

VERTRIEBS-
EXZELLENZ

& 
-KOMMUNIKATION

Das hat unmittelbaren Einfluss auf 
Ihre Kunden und Ihren Vertriebserfolg. 

Wir können helfen, Exzellenz im B2B-
Vertrieb zu erreichen!

Heterogene Vertriebsorganisation?

Unterschiedliche Vertriebskulturen?

Unterschiedliche Skills & Methoden?

Unterschiedliche Herangehensweisen?


