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UPDATE

Erfolgreicher Auftakt des Vertriebsentwicklungsprogramms
„Strategic Selling“ für Mitarbeiter und Vertriebspartner im
Geschäftsbereich VALUEMATION der USU AG

Zur nachhaltigen Umsetzung der Wachstumsstrategie im Geschäftsbereich
VALUEMATION wurde ein Trainingsprogramm für die Vertriebsmitarbeiter der USU und
von Partnern aufgesetzt zu Themen wie Cross Selling, Opportunity Management,
Präsentations- und Gesprächstechniken zwecks erfolgreichen Platzierung von
VALUEMATION bei neuen Kunden.

„Als USU Gruppe arbeiten wir schon viele Jahre mit Bevermann Consulting zusammen. Die
BevermannAcademy unterstützt uns aktuell mit einer Schulungsreihe „Strategische
Verkaufen“. Durch die Trainings wurde unser Vertrieb deutlich professionalisiert. Wir
schaffen es immer besser, uns auf CIO & Geschäftsführungsebene zu platzieren.
BevermannAcademy gelingt es, unseren Vertrieb zu motivieren. Das neu Gelernte wird im
Tagesgeschäft umgesetzt und gelebt.

Die USU-Gruppe ist 
der größte 
europäische Anbieter 
für IT- und 
Knowledge-
Management-
Software. 
Marktführer aus allen 
Teilen der 
internationalen 
Wirtschaft schaffen 
mit USU-
Anwendungen 
Transparenz, sind 
agiler, sparen Kosten 
und senken ihre 
Risiken.

Unsere Pipeline hat sich innerhalb von 6 Monate verdoppelt, wir
wachsen überdurchschnittlich. Unsere Winrate hat sich erhöht,
ebenso wie die durchschnittliche Auftragsgröße. Wir danken
Bevermann Consulting für die Unterstützung und werden die
Zusammenarbeit zur weiteren Professionalisierung unserer
Vertriebsmannschaft fortsetzen.“
Stefan Habitzreuther, Geschäftsführer Bereich VALUEMATION, USU


